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Az 84 proc. startupodéw planuje wejscia na nowe, zagraniczne rynki
w perspektywie najblizszych 12 miesiecy.

Gtownymi barierami we wspdtpracy z instytucjami rzadowymi sa biurokracja
oraz zbyt dtugie procesy legislacyjne.

W zakresie wspotpracy z partnerami biznesowymi wiodace jest wsparcie
marketingowe i weryfikacja zatozen biznesowych.

Startupy chetniej wspodtpracuja bezposrednio z naukowcami niz z uczelniami.
Niemal potowa medtechdw w zakresie prac badawczo-rozwojowych wspodtpracuje
z indywidualnymi pracownikami naukowymi.

Potowa startupdow nie posiada wiasnych patentdw
ani nie jest w trakcie ich rejestracji.

Startupy korzystaja z szerokiej palety finansowania, ponad potowa siega po srodki
Narodowego Centrum Badan i Rozwoju.

Specjalizacje medyczne startupow sa zréznicowane. Prym wiedzie kardiologia (31%),
a na drugim miejscu znalazta sie psychologia (23%).

Wsrod rozwigzan IT stosowanych przez polskie medtechy przewazajg rozwiazania
zdalne: telemedycyna, aplikacje mobilne (mhealth) i webowe.

Grupy docelowe, do ktérych kierowane sa rozwigzania oferowane przez startupy
w segmencie digital health, sa bardzo zréznicowane, z dominujaca pozycja
ochrony zdrowia, szpitali i lekarzy.

Wiekszos¢, bo az 66 proc. ankietowanych kierujgcych startupami w branzy digital
health ma wyksztatcenie magisterskie, inzynierskie lub licencjat, ponad ¥ posiada
co najmniegj tytut doktora, a mniej niz ¥ badanych studiowata nauki medyczne.



