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Producenci aut kuszg nowymi
modelami 1 coraz wiekszymi
utatwieniami w dokonywaniu
zakupow. Wiasnie ruszyt pierwszy
w Polsce internetowy sklep

7 samochodami.

MATERIAL POWSTAL
WE WSPOLPRACY Z
VOLKSWAGEN FINANCIAL SERVICES

Skoda, jako pierwsza marka
w Polsce, wprowadzita inno-
wacyjna ustuge - mozliwo$¢
wziecia auta w leasing przez
internet. Od teraz caly proces
zwigzany z nabyciem auta fir-
mowego: wyboér marki, mode-
lu, silnika i wyposazenia; ro-
dzaju umowy (okres wynajmu,
limit kilometréw, ew. wysokos$¢
wplaty wiasnej) i pakietow
dodatkowych, takich jak np.
przediuzona gwarancja, moz-
na zalatwié nie ruszajac sie zza
biurka.

Po weryfikacji poprawnosci
zamoéwienia i uiszczeniu opla-
ty rezerwacyjnej, ktéra za-
gwarantuje, ze wybrany sa-
mochéd bedzie czekal, klient
wypelnia wniosek leasingowy
i wysyla go przez bezpieczny
serwis bankowosci. Decyzje
otrzymuje zazwyczaj w kilka
minut droga mailowa, moze ja
tez sprawdzi¢ w Panelu Klien-
ta. Optata rezerwacyjna jest
zwracana w przypadku rezy-
gnacji. - Caly proces, poczaw-
szy od wyboru modelu samo-
chodu, a skonczywszy na
uzyskaniu zgody na leasing,
odbywa sie online. Pierwsza
wizyta w salonie Skody moze
nastapi¢ dopiero przy odbio-
rze samochodu - méwi Michat
Dyc, dyrektor sprzedazy de-
talicznej Volkswagen Finan-
cial Services. - Oferta prze-
znaczona jest zaréwno dla
0sO6b prowadzacych dziatal-
no$¢ gospodarcza, jak i dla
klientow indywidualnych -
dodaje. W tym systemie do-
stepnych jest ponad 400 sa-
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mochodéw, a nowa ustuga
umozliwia skorzystanie z fi-
nansowania z wysoka warto-
$cig wykupu.

Rekordowe zakupy

Oferta Skody trafita w gora-
cy okres. Przedsiebiorcy do-
stownie rzucili sie na nowe
samochody. W pierwszym
kwartale br. rejestracje doko-
nane przez firmy siegnety bli-
sko 92 tys. aut, to jest prak-
tycznie tyle samo (wzrost o 0,2
proc.) co w analogicznym
okresie rok wcze$niej. Przypo-
mnijmy, ze caly 2018 rok byt
rekordowy z rejestracjami fir-
mowymi wynoszacymi 384,5
tys., co stanowito ponad 72
proc. wszystkich rejestracji
nowych aut osobowych w Pol-
sce.

Najpopularniejszymi
markami wsréd klientow
flotowych pozostaja Skoda
i Volkswagen. Firmy chetnie
korzystaja z leasingu,
w 2018 roku warto$¢ wyle-
asingowanych aut osobo-
wych siegneta 37,2 mld zi, co
oznacza ponad 32-procen-
towy wzrost w stosunku do
2017 roku. Taki wzrost dyna-

miki sprzedazy swoich
produktéow branza leasingo-
wa zawdziecza przed

wszystkim sektorowi MSP,
ktéry dostownie ,rzucit sie”
na nowe auta. Ogromna dy-
namike branza leasingowa
zawdziecza popularyzacji
jej produktu wéréd matych
firm.

Dane Zwiazku Polskiego
Leasingu wskazuja, ze w struk-
turze aktywoéw potowa finan-
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Oferta Skody trafita w goracy okres. Przedsiebiorcy dostownie rzucili sie na nowe samochody.

sowania (wartos$ci 42,4 mld z1)
przypadanapodmioty o przy-
chodach rocznych nieprze-
kraczajacych 5 min zi. Duze
firmy, notujace obrot powyzej
20 mln z} rocznie, stanowiq
nieco ponad jedna czwarta
wartos$ci sfinansowanych ak-
tywow.

Przedsiebiorcy zorientowa-
li sie, ze dzieki nowoczesnym
narzedziom finansowym (jak
np. leasing z rynkowa warto-
$cig wykupu) za stosunkowo
niewielkie pieniqdze nowe
auto mozna mie¢ nawet co trzy
lata. Jednak decyzje o wybo-
rze firmowego auta warto
podjaé, trzymajac sie rzetelnej
analizy wydatkéw na zakup,
eksploatacje oraz, po uptywie
umowy, wymiane na nowy sa-
mochod.

Zbawcze niskie raty

Catkowite koszty uzytkowa-
nia samochodu, tak zwane
TCO, mozna obnizy¢, korzy-
stajac z finansowania z niska
rata. Umowa z niskimi ratami
jest tak skonstruowana, ze
w trakcie kontraktu (trwajace-
go dwa, trzy, a nawet pie¢ lat)
jest sptacana przewidywana
utrata wartos$ci rynkowej auta.
- W leasingu i kredycie z ryn-
kowa wartos$cia koncowa
klienci co miesiac splacaja
w ratach tylko zaktadana
utrate wartos$ci samochodu
w okresie umowy, a nie jego
calg warto$¢ - ttumaczy dyrek-
tor sprzedazy detalicznej
Volkswagen Financial Services
Michat Dyc. W rezultacie raty
moga by¢ nawet o polowe
nizsze niz w klasycznych pro-

Catkowite koszty uzytkowania samochodu mozna obnizy¢ korzystajgc z finansowania z niskg rata.

duktach finansowych. Przy-
kladem takiej oferty jest Le-
asing Niskich Rat, w ktorej
Skode Superb mozna miecjuz
za 1313 zI netto miesiecznie
(przy wplacie poczatkowej
zero zlotych, umowie na 36
miesiecy, limicie przebiegu 20
tys. km).

Na koniec umowy dostepne
sa dwie opcje zakonczenia
kontraktu: klienci moga wyku-
pi¢ auto lub zwrécié je do in-
stytucji finansujace;j.

Eksperci Volkswagen Fi-
nancial Services szacuja, ze
optymalny pod wzgledem fi-
nansowym okres uzytkowa-

proc. i Volkswagen Financial
Services otworzyt ponad s tys.
nowych kontraktéw.

- Mieli$my spore obawy, jak
rynek przyjmie nowq oferte fi-
nansowania aut. Popularny byt
zakup za gotoéwke lub w kredy-
cie, a kluczowe bylto posiadanie
samochodu. Klienci domagali
sie rabatow - wspomina dyrek-
tor sprzedazy detalicznej
VWES. Do wprowadzenia
oferty zachecalo badanie wska-
zujace, ze 28 proc. ankietowa-
nych raczej skorzystatoby
z kredytu z niskimi ratami. -
Niezdecydowanych bylo 44
proc., a 0séb na ,nie” 23 proc.,

99 Klient wypetia wniosek leasingowy
1 wysyla go przez bezpieczny serwis
bankowosci. Decyzje otrzymuje
zazwyczaj w kilka minut

nia pojazdu to trzy-cztery
lata. Po tym czasie optaca sie
zmienié je na nowe, poniewaz
zaczynaja rosna¢ wydatki na
jego serwisowanie przy réw-
noczesnym spadku wartosci
auta.

Wybor
mikroprzedsiebiorcow

Centralna Ewidencja Infor-
macji o Dzialalno$ci Gospo-
darczej podaje, ze w Polsce
dziata 2 mln mikrofirm. Ich
wiasciciele moga zdecydowac
sie na samochéd, kupujac go
na firme lub jako osoby fizycz-
ne.

Takze nabywcy fizyczni
moga skorzystaé z nowocze-
snego finansowania z wysoka
warto$cia wykupu, ktéra za-
pewnia niskie raty. Co prawda
indywidualni kliencirejestruja
tylko co czwarte nowe auto
w Polsce, ale chetnie korzysta-
ja z oferty z niskimi ratami.
W lutym br. 64 proc. klientow
zdecydowato sie na kredyt
z niskimi ratami, finansujac
Seata, w przypadku Skody
odsetek wynioést 52 proc.,
a Volkswagena ponad 30 proc.
Srednio dla catej grupy Volks-
wagena w 2018 roku odsetek
aut finansowanych kredytem
z niskimi ratami wyniést 46
proc.

Taki wysoki udzial to owoc
pieciu lat przekonywania do
nowej formy finansowania.
W 2013 roku zaledwie 2 proc.
nabywcéw indywidualnych
siegneto po takie finansowa-
nie, dwa lata pézZniej juz co
czwarty. W ostatnim roku dy-
namika przyrostu wyniosta 29

mimo to zaryzykowaliSmy
i udato sie przekona¢ wiek-
szo$¢. Z billboardéw zniknetly
ceny aut, zastapione miesiecz-
na rata - podkresla Dyc.

Ekspert VWFS wskazuje, ze
ostatnie lata przyniosty wyraz-
ny wzrost zamoznosci spote-
czenstwa. Depozyty gospo-
darstw domowych siegnely na
koniec 2018 roku 754 mld zi,
0 37 proc wiecej niz w 2013
roku. Z badan wynika, ze
w 2018 roku 15 proc. Polakow
gotowych byto wzia¢ bez wa-
hania kredyt, gdy w 2013 roku
ten odsetek wynosit juz tylko
9 proc.

Zdaniem ekspertow VWES
rynek coraz wyrazniej wymaga
prostych ofert. - W salonie
samochodowym 59 proc.
klientow kupuje finansowanie,
co wyraznie pokazuje, Ze na-
byweca szuka prostej obstugi,
najlepiej kompletnej oferty
w jednym miejscu.

Wskazujq oni takze, ze sa-
mocho6d powoli przestaje by¢
symbolem statusu materialne-
go. Badania Kantar pokazuja,
ze w 2018 roku 2.8 proc. ankie-
towanych nie zwracato uwagi
na marke samochodu, ponad
dwa razy wiecej niz w 1998
roku. Natomiast dla 53 proc.
byt absolutng konieczno$cia.
85 proc. badanych przez Kan-
tar prawie codziennie dojez-
dza do pracy swoim samocho-
dem.

Mata utrata wartosci

W zakupach pomocna dla
kazdej grupy klientéow be-
dzie analiza TCO (ang. Total
Cost of Ownership). Stowni-
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kowa definicja TCO méwi, ze
sa to catkowite koszty pozy-
skania, instalowania, uzyt-
kowania, utrzymywania
i w konicu pozbycia sie auta
na przestrzeni okre§lonego
czasu. Zdaniem ekspertow
branzowych wiedza o ele-
mentach sktadowych TCO
jest podstawa $wiadomego
zarzadzania flota, a bez
znajomo$ci sumy wszystkich
kosztow utrzymania floty
nie da sie przewidzie¢ wy-
datkéw zwigzanych z zarza-
dzaniem parkiem samocho-
dowym w firmie, a juz
z pewnos$cia trudno bedzie
poszukaé¢ oszczednosci
w tym zakresie.

Dyrektor zarzadzajacy Biz-
nesu Flotowego Volkswagen
Leasing GmbH Oddziat w Pol-
sce Daniel Trzaskowski pod-
kresla, ze zaréwno przedsie-
biorcy dysponujacy duza flota
pojazdow, jak i osoby, ktore
posiadaja jedno auto zakupio-
ne na firme, powinni przeana-
lizowa¢ TCO uzytkowanych
samochodoéw. - Ta wiedza po-
zwoli odpowiednio zarzadza¢
$rodkami wydatkowanymi na
auta, a w diuzszej perspekty-
wie obnizy¢ koszty mobilnosci
pracownikéow - wyjasnia
Trzaskowski. Przypomina, ze
decyzje zakupowe dotyczace
flot pojazdéw w duzych fir-
mach od lat opieraja na anali-
zie TCO.

Pamieta¢ nalezy, ze przy
kosztach catkowitych cena
poczatkowa nabytego samo-
chodu nie jest ich istotna
sktadowa. Liczy sie wartos¢
rezydualna i wynikajacy
z niej koszt utraty wartosci
auta. Kierowanie sie przy
nabywaniu aut tylko ceng ich
zakupu moze wiec by¢ droga
donikad, poniewaz poprzez
roéznice w wartosciach rezy-
dualnych poszczegdlnych
pojazdoéw moze sie okazad,
ze samochéd drozszy w za-
kupie wygenerowat dla firmy
nizsze koszty utraty wartosci,
czyli w praktyce okazat sie
tanszy.

Koszt utraty wartosci to nic
innego jak r6znica miedzy
ceng zakupu nowego samo-
chodu a wartoscia, za jaka
mozna go sprzeda¢ po zakla-
danym okresie eksploatacji.
Na tej podstawie eksperci
firm CFM (Car Fleet Manage-
ment) szacujq koszt finanso-
wania, poniewaz rata leasin-
gowa odpowiada kosztom fi-
nansowania utraty wartosci
pojazdu w okresie korzystania
z wynajmu. Dlatego samocho-
dy o wysokiej wartosci rezy-
dualnej sq bardzo atrakcyjne
dlaflot, gdyzich finansowanie
jest tansze od innych pojaz-
dow. /©®
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