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Tomasz Jabłoński prezes zarządu Masterlease

03.03.2021, Warszawa



PKO Leasing + Masterlease: „Razem w jednym kierunku”

Masterlease jako

Centrum Kompetencji Cars

PKO Banku Polskiego

• 25 lat doświadczenia

• Pełna oferta finansowania i zarządzania  
samochodami
(Leasing, Wynajem)

• Kompetencje zarządzania ryzykiem HRV 
(remarketing + obszar serwisowy)

• Pełna wiedza PKO Leasing 
o obszarach biznesowych Masterlease

• Spójne podejście i zasady 
w Grupie Kapitałowej 

• Wspólny model biznesowy

• Współpraca ze Spółkami z Grupy 
Kapitałowej
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Wynik finansowy
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Wyniki 2020

2019 2020

NOWE UMOWY*
+4%

Źródło: Dane firmy
* wolumen sprzedaży

2019 2020

Sprzedaż UŻYWANE*
+24%

2019 2020

Flota HRV*
+7,5%

2019 VIII - XII. 2020

Przypis składki ubezpieczeniowej
do PKO AU
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Synergia, wykorzystanie potencjału i doświadczenia całej 
Grupy Kapitałowej PKO Banku Polskiego + zachowanie DNA 
Masterlease

Przepis na sukces 

Rozsądna polityka kredytowa

Wsparcie dla klientów
2,6 tys. aneksów zawieszających 
lub przedłużających harmonogram 
spłat

Efektywność kanału 
remarketingu
(sprzedaż samochodów 
pokontraktowych)

Dyscyplina
kosztowa

Nowe programy
z importerami 
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Dynamiczny wzrost sprzedaży:

+ 20%

Plany na 2021

Nasycenie produktami Masterlease portfela klientów 
Grupy Kapitałowej PKO Banku Polskiego

min. 100% rdr

Zakupy inwestycyjne samochodów

~ 250 mln zł w H1 2021


