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Tres¢ raportu:

Zarzad Answear.com S.A. ("Spétka") przekazuje do publicznej wiadomosci wstepne wybrane dane
dotyczace sprzedazy Spotki za IV kwartat 2021 r. oraz caty 2021 rok wraz z wartosciami poréwnawczymi
za IV kwartat 2020 r. oraz rok 2020.

Wstepne dane dotyczace sprzedazy za IV kwartat 2021 r. oraz 2021 r.:

e W czwartym kwartale 2021 r. sprzedaz online (1) wzrosta o0 78% w poréwnaniu do analogicznego
okresu 2020 r., osiggajac kwote 282 min zt (IV kwartat 2020 r.: 159 min zt). Sprzedaz online w catym
2021 r. wyniosta 721 min zt i wzrosta o0 67% w poréwnaniu do 2020 r., w ktérym zanotowano sprzedaz
online w wysokosci 433 min zt.

® Przychody ze sprzedazy wedtug sprawozdawczosci MSSF (2) w czwartym kwartale 2021 r. wyniosty
256 min zt osiggajgc dynamike 4Q2021 / 4Q2020 na poziomie 75%. Przychody ze sprzedazy za caty
2021 r. wyniosty 680 min zt i wzrosty 0 66% w poréwnaniu do 2020 r.

Komentarz Zarzadu Spoétki do danych liczbowych:

Czwarty kwartat 2021 to okres rekordowe] sprzedazy Spétki z osiggnietg dynamika r/r na kwartalnej
sprzedazy online w wysokosci 78%, co w potgczeniu ze znakomitymi wynikami 3Q2021 zaowocowato
wzrostami drugiego pdétrocza 2021 na poziomie 76%, czyli znacznie powyzej dynamiki osiggnietej w
pierwszym pétroczu wynoszacej 53%, i to pomimo wysokiej bazy w roku poprzednim. Osiggniete
wzrosty przebity oczekiwania Spotki. Answear.com jest obecnie jedng z najszybciej rozwijajacych sie
platform e-commerce w Europie w branzy fashion.

Dalsze wzmocnienie pozytywnego trendu wzrostu sprzedazy obserwowanego w Spdétce w minionym
kwartale to efekt nastepujgcych czynnikow:

¢ Nowej strategii komunikacji z klientem, w centrum ktérej jest nowoczesna i aktywna kobieta
znajdujgca swoje inspiracje na stronach Answear

¢ Kolejnej szerokozasiegowe] kampanii marketingowej, ktdra za pomocy telewizji i video-online
szybko i skutecznie dotarta do odbiorcow wpierajac proces budowania swiadomosci marki. Trzecia
w tym roku tego typu kampania dzieki zainwestowanym s$rodkom finansowym zostata
przeprowadzona na wszystkich rynkach, na ktérych dziata Spétka

e Wozrostu efektywnosci dziatan marketingowych typu digital oraz aktywnosci marketing automation
w komunikacji z klientami, skutkujgcych wzrostem odnotowanego ruchu na stronach,
podniesieniem skutecznosci finalizacji transakcji, wzrostem wspdtczynnika konwersji i wartosci
Sredniego koszyka

e Zwiekszenia liczby rynkdéw na ktérych dziata Answear —trzy nowe kierunki, czyli Grecja, Chorwacja,
Cypr - ze sprzedazig powyzej oczekiwan, efektywnie wspartg szerokozasiegowg kampania
telewizyjng oraz bogatg ofertg produktowg dostepng na stronach Answear.com
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e Rozwijania funkcjonalnosci wtasnej platformy e-commerce, takich jak np. wyszukiwanie graficzne,
umozliwiajgce  odnajdywanie  produktéw za pomocy zdjecia, oraz wyszukiwarka
z autouzupetnianiem oparta na sztucznej inteligencji z dodatkowymi rekomendacjami produktow,
nowe mechanizmy komunikacji promocji, dalsze optymalizacje w obszarze UX, takie jak np. nowa
strona produktu czy funkcja check-out w aplikacji mobilnej

e Wdrozenia aplikacji mobilnej na wszystkich rynkach Spétki, z korzyscig dla wygodnego procesu
zakupowego dla naszych klientéow, dla ktérych przygotowalismy kilka bardzo atrakcyjnych
promocji, w tym rowniez w okresie Black Friday, ktdre znaczgco zwiekszyty wspdtczynnik konwersji

¢ Dynamicznie powiekszajacej sie bogatej oferty produktowej, wprowadzenia do sprzedazy wielu
nowych marek, szczegélnie w segmencie premium

e Dalszej optymalizacji i polepszenia zatowarowania, zwiekszenia szerokosci oferty oraz gtebokosci
zapasu towardw oferowanych klientom do natychmiastowego zakupu, zwtaszcza akcesoriéw
zimowych oraz artykutow prezentowych

e Zwiekszenia zdolnosci magazynowych, m.in. poprzez powiekszenie powierzchni magazynowej
w centrum logistycznym w Kokotowie, dzieki rozbudowie wielopoziomowej antresoli

e Efektywny, kontrolowany w petni przez Spétke i konsekwentnie optymalizowany proces
logistyczny, dzieki ktoremu klientom oferujemy najlepszg jakosé serwisu pod wzgledem szybkosci
i wygody

¢ Nowe, Smiate i bardzo dobrze odbierane kolekcje marki wtasnej Answear LAB — takie jak np.
Future is Female! podkreslajaca site i odwazng nature kobiet. Kolekcje marki wtasnej wyrdzniajg
Answear na tle konkurencji i przyciagajg kobiety do sklepu internetowego Answear.com

Objasnienia:

(1) Sprzedaz online obejmuje zafiskalizowang sprzedaz w danym okresie (z uwzglednieniem
zafiskalizowanych zwrotdw), tgcznie ze sprzedazg prowadzong na zasadach komisu wyrazong w petnej
wartosci (w cenie sprzedazy netto do klienta), jak réwniez optatami klientdw za transport przesytek
o wartosci ponizej progu darmowej dostawy;

(2) Przychody ze sprzedazy wedtug sprawozdawczo$ci MSSF obejmujg przychody ze sprzedazy
towardw zakupionych na rachunek wtasny i przychody ze sprzedazy ustug, czyli gtdwnie prowizje
z tytutu sprzedazy komisowej, prowizje za prowadzenie sklepu www.wearmedicine.com oraz optaty
klientéw za transport przesytek ponizej progu darmowej dostawy. Przychody ze sprzedazy s3
pomniejszone réwniez o wartos¢ rezerw na spodziewane w kolejnym okresie zwroty dotyczace
sprzedazy z raportowanego okresu oraz wartos¢ rezerwy na program lojalnosciowy dla klientow.

Zastrzezenie: Spodtka informuje, ze przedstawione dane sprzedazowe sg wstepne, aich obliczenia

zostaty dokonane wedtug aktualnej wiedzy Zarzadu i mogg réznié sie od ostatecznych danych za IV
kwartat 2021 r. i caty 2021 r., ktdre bedg znane po petnym zamknieciu ksigg rachunkowych.
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