Wyniki finansowe za | kwartat 2014 r.

Telekonferencja z inwestorami
15 maja 2014 .
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Informacje zawarte w niniejszej prezentacji zawierajq stwierdzenia dotyczqce przysztosci (prognozy). Prognozy te nie stanowiq gwarandji przysztych wynikéw oraz
wiqzq sie z ryzykiem i brakiem pewnosci realizacji tych prognoz. Z uwagi na wystqpienie szerequ czynnikdw faktyczne wyniki osiqgniete przez Netie mogq réznic sie
w istotnym zakresie od wynikdw przedstawionych w informacjach prognostycznych. Szczegdtowy opis czynnikdw ryzyka zwigzanych z inwestowaniem w papiery
wartosciowe Netii znajduje sie w najnowszym raporcie okresowym Netii. Netia niniejszym oSwiadcza, Ze nie jest zobowigzana do aktualizacji lub korygowania
publikowanych prognoz.

inwestor.netia.pl




Kluczowe wydarzenia | | kwartat 2014 .

Przychody w | kwartale 2014 r. wyniosty PLN 434 min (-4% k-d-k oraz -12% r-d-r)

— Okoto 30% rocznej oraz 14% kwartalnej utraty przychodéw spowodowane spadkiem
stawek MTR

Rentownos¢ odporna na spadek przychodow

— Skorygowany zysk EBITDA' na poziomie PLN 134 min za | kwartat 2014 (+8% k-d-k oraz
-5% r-d-r)

— Zysk EBITDA wyniost PLN 126 mIn za | kwartat 2014 r. (+9% k-d-k oraz -9% r-d-r)
Skorygowany OpFCF? za | kwartat 2014 wyniést PLN 83 mlIn (+130% k-d-k oraz -16% r-d-r)

Zadtuzenie netto na dziert 31 marca 2014 r. wyniosto PLN 261 min (-10% k-d-k oraz -44%:3 r-d-r)
co stanowi lewarowanie na poziomie 0,52x prognozy skorygowanego Zysku EBITDA na 2014 .
w kwocie PLN 505 min

taczna ilo$¢ ustug na dziert 31 marca 2014 r. wyniosta 2.477k (-2% k-d-k oraz -6% r-d-r)

W dniu 23 kwietnia 2014 r. Rada Nadzorcza Netii powotata Pana Adama Sawickiego na
stanowisko Prezesa Zarzadu Spotki ze skutkiem na dzierh 2 czerwca 2014 r.

Nowa struktura organizacyjna N?)
kwietnia 2014 .

(Project rozpoczeta  funkcjonowanie od poczatku

Projekt integracji CDN zostaje zakonczony wraz z migracjg systemow [T oraz wycofaniem marki
Dialog w kwietniu 2014 r.

Wyptata dywidendy w kwocie 42 groszy za akcje (PLN 146 mlin) zostata zaproponowana WZA
zgodnie z politykg dystrybucji srodkow do akcjonariuszy

—  Program wykupu akcji wiasnych w kwocie PLN 200 mlIn zostat zaproponowany WZA jako
opcja rezerwowa do polityki dystrybucji

Petnoroczna prognoza na 2014 r. zostaje podtrzymana
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1 Skorygowany zysk EBITDA nie obejmuje jednorazowych wptywdw na wynik zwigzanych z kosztami dotyczqcymi przejec, restrukturyzacji, integracji Nowej Netii oraz odpisem aktualizacyjnym
2 Skorygowany operacyjny FCF = Skorygowany zysk EBITDA pomniejszony o naktady inwestycyjne w Srodki trwate i wartosci niematerialne z wyt. Integracyjnych

inwestor.netia.pl

3 Uwzgledniajqc srodki o ograniczonej mozliwosci dysponowania w kwocie PLN 131 min w poprzednim okresie poréwnawczym, zadtuzenie netto spadfo o0 22%




398 orar Boc | Rosnaca rentownosc B2C oraz stabilne B2B pomimo presji na
poziomie przychoddw

#EONE T IA

B2B'2
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=== Wolne operacyjne przeptywy %

wolne operacyjne przeptywy pieniezne wyniosty PLN 67 min
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| kwartale 2014 gtéwnie ze wzgledu na nizsze wydatki na reklame oraz nizszy
koszt pozyskania klientow

Naktady inwestycyjne wyniosty PLN 14 min a Skorygowane wolne
operacyjne przeplywy pieniezne wyniosty PLN 61 mIn
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inwestor.netia.pl
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Niezaalokowane koszty zwigzane z funkcjami wsparcia (Finanse, IT, HR,
Zarzad, Rada Nadzorcza, itd), pomniejszone o zysk EBITDA Petrotela, na
poziomie 6% przychodow w | kwartale 2014 .

Niezaalokowane naktady inwestycyjne zwigzane w | kwartale 2014 r.
gtéwnie z IT, wigczajac koszty integracji oraz wzrostem zapaséw urzadzen
abonenckich

Jako efekt Projektu N2 (slajd 9) Zarzad zaktada zaalokowanie wigkszosci
kosztéw oraz nakladow inwestycyjnych z tej kategorii do B2B lub B2C, co
powinno by¢ widoczne w wynikach za Il kwartat 2014 r. (dane
poréwnawcze zostang przeliczone)

1 Segmenty operacyjne zostaty zreorganizowane w lipcu 2013 do dwdch segmentéw: B2B oraz B2C 2 Segment B2B zawiera podsegmenty klientéw Biznesowych oraz Hurtowych
3 Segment B2C zawiera podsegmenty klientéw Indywidualnych oraz SOHO.

4 Nie uwzglednia Petrotela



Grupa Netia | Kontynuacja wzrostu ilosci ustug na sieciach whasnych .......:::. NETIA
o5
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® Ustugi Gtosowe ™ Ustugi Szerokopasmowe B Ustugi Telewizyjne Ustugi Mobilne " Ustugi Gtosowe na sieci wtasnej = Ustugi Telewizyjne
® Ustugi Szerokopasmowe na sieci wtasnej
Komentarze

- Netia kontynuuje wzrost na sieciach wtasnych w ilosci ustug gtosowych (B2B), internetowych
(B2B, B2C) oraz ustug telewizyjnych B2C w sumie (+4% r-d-r)

- Spadek facznej ilosci ustug spowodowany strategiczng decyzjg o odejsciu od nizej marzowych
ustug WLR oraz BSA

- Wzrost netto ilosci ustug TV odzwierciedla sprzedaz ustug w technologii,smooth streaming’,
ktora jest dostepna na wiekszym obszarze sieci niz IPTV

. | Zrddo: Neti
inwestor.netia.p| 2% Xed 5
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B2B oraz B2C | Liczba ustug w podziale na segmenty sesesesss N E T | A
L
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Komentarze

Kontynuacja wzrostu ilosci ustug gtosowych oraz internetowych na sieciach wtasnych w
segmencie B2B

Umiarkowany wzrost ilosci ustug na sieciach wtasnych w segmencie B2C gtéwnie dzieki ustugom
telewizyjnym oraz internetowym na sieci NGA. Wzmocnienie tego trendu jest obecnie gtownym
priorytetem Zarzadu

W kolejnych okresach spodziewamy sie kontynuacji spadku ilosci ustug na sieci obcej przy
jednoczesnym wzroscie ilosci ustug na sieciach wiasnych, gtéwnie telewizyjnych oraz
internetowych w segmencie B2C oraz ustug ogoélnie w segmencie B2B

Zrédto: Netia

inwestor.netia.pl 6




Dane finansowe Grupy | Przychody w podziale na ustugi

Przychody w podziale na ustugi

Ustugi z transmisji danych wg typu dostepu’
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m Dostep regulowany - ustugi szerokopasmowe
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M Rozliczenia miedzyoperatorskie M Ustugi hurtowe M Pozostate ustugi telekomunikacyjne

1 Wiqczajqc przychody z VAS, gdzie indziej zaraportowane jako Inne Przychody Telekomunikacyjne

inwestor.netia p| 2 Zawiera przychody z ustug telewizyjnych



Projekty strategiczne Netii | Status projektu N?

Docelowa organizacja dziatajqca od Il kw. 2014

Sprzedaz Sprzedaz Sprzedaz Sprzedaz
Klienci SOHO Klienci Klienci
Indywidualni Biznesowi Hurtowi

—
I T
— 1

Koszty bezposrednie

Y

Koszty alokowane
zgodnie z SLA

Koszty centralne

T
Inne
koszty

inwestor.netia.pl

I A

Projekt N? prowadzony zgodnie z planem

Faza przedwdrozeniowa Projektu N? zakoriczona

Nowy model zarzadzania przesuwa uprawnienia
do B2B oraz B2C

Procesy operacyjne zostaty zdefiniowane oraz
opisane

Model alokacji kosztow w trakcie implementacji

Nowa struktura zarzadzania Sredniego szczebla
oraz poziom redukcji zatrudnienia uzgodniony

Nowa organizacja gotowa do dziatania od
Il kwartatu 2014 r.

Raportowanie wynikow finansowych za Il kwartat
2014 r. w petni odzwierciedli wprowadzone
zmiany tacznie z danymi historycznymi ale bez
wplywu na segmentacje przychodow

Lepsze wyniki finansowe w obu dywizjach oraz
bardziej efektywna  kontrola  kosztow  sg
kluczowymi oczekiwanymi rezultatami
wprowadzanych zmian




Projekty strategiczne Netii | Projekt integracji CDN K

Netia z sukcesem zakonczyta migracje bazy klientéw Dialogu do wspdlnych platform bilingowej oraz CRM w kwietniu
2014. Projekt integracji CDN uznajemy za zakoriczony.

Migracja systemow IT w liczbach Podsumowanie synergii

Projekt prowadzony w latach 2012 - 2014

340 tys. klientow PLN 265 min synergii dostarczonych latach 2012 - 2013

(25% ponad plan)

61 min sztuk dokumentdw finansowych
PLN 150 mlIn dodatkowych przeptywéw pienieznych

725k interakgji z klientami ~% 95 projektow dostarczajacych synergie zakoriczonych

Zatrudnienie w Grupie zredukowane na koniec 2013 r. 0

30% w stosunku do najwyzszego poziomu z 2011 .

Komentarze (2.787 vs 1.917)

 Wspdlna marka dla catej Grupy Netia wprowadzona z jednoczesnym wycofaniem marki Dialog dla
dotychczasowych klientow

* Wspdlna oferta produktowa zaimplementowana i dostepna dla wszystkich klientow

» Klienci obstugiwani przez jedng z dwodch podmiotow (Netia SA lub Dialog Sp. z 0.0.)

*  Wspdlny system bilingowy oraz obstugi klientow

* Obecnie, gdy platformy technologiczne sg wspdlne, w roku 2014 mogga byc¢ realizowane kolejne synergie w

obszarach IT, finanséw oraz obstugi klientéw

inwestor.netia.pl 9



ot NET A

Segment B2B

inwestor.netia.pl 10




Dziatalnos¢ operacyjna B2B | Ustugi oraz ARPU na Klienta'

A
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Pozostafa transmisja danych ® Ustugi Gtosowe
® Inne ustugi

1 Klient w segmencie B2B oznacza lokalizacje abonenckq
inwestor.netia .p| 2 Analiza ustug szerokopasmowych oraz gtosowych B2B. Przychody B2B z Pozostatej transmisji danych oraz Innych ustug wytgczone

Zrédto: Netia
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Marka Netia wsrdd najsilniejszych marek
biznesowych

2%,
o...
Z
m

o
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Dziatalno$¢ operacyjna B2B |

Netia otrzymata tytut Business Superbrands 2013/2014 przyznawany przez Rade Marek dla
najsilniejszych wizerunkowo marek biznesowych na polskim rynku.

Netia zostata wyrdzniona réwniez certyfikatem Created in Poland Business Superbrands, jako jedna z
polskich marek, ktore wyjatkowo dobrze radza sobie w konkurencji z markami zagranicznymi.

K/ c/

Netia Netia

otrzymuje tytut Business Superbrands
przyznany przez Radg Marek

SUerDrands

otrzymuije tytut Created in Poland
Business Superbrands przyznany
przez Rade Marek

SUeiDrands

CREATED IN

Rt Mﬁ' POLAND

2013/2014

Parwed Fusbiey

AR )i ——

inwestor.netia.pl




Dane finansowe B2B | Ewolucja Skorygowanego zysku EBITDA za | kw. 2014 r. NETIA
PLN mIn
105
100 '
16
95
Wykonanie 9 || |
1kw.2013 0 ! 0 :
vs 1 0 B T T ) 1
1kw. 2014 85
14
11
75
Skorygowany Zmiana Zmiana ICoraz Inne Koszt wiasny Koszty Koszty Koszty zmienne Koszty reklamy  Pozostate Skorygowany
Zysk EBITDA przychodow przychodow sprzedazy akwizycji  utrzymania i promogji Koszty state Zysk EBITDA
I kw. 2013 (liczba ustug) (ARPU) klienta I kw. 2014
B Wzrost Skorygowanego zysku EBITDA Spadek Skorygowanego zysku EBITDA
Komentarze

* Spadek ARPU zwigzany gtownie z ustugami gtosowych obniza przychody B2B oraz marze EBITDA pomiedzy
okresami

* Nizsze przychody z rozliczert miedzyoperatorskich oraz spadek kosztow witasnych sprzedazy sg odzwierciedleniem
wptywu obnizenia stawek MTR z 15 gr do 8 gr a nastepnie 4 gr w trakcie 2013 r. Przecena stawek na pofgczenia
komorkowe nadal negatywnie wptywa na poziom ARPU

inwestor.netia.pl 13




ot NET A

Segment B2C

inwestor.netia.pl 14




Dziatalnos¢ operacyjna B2C | Ustugi oraz ARPU na Klienta' sesesedss N E T | A
o'’
Ustugi wedtug typu dostepu Srednia ilos¢ ustug na Klienta’
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60 powoduje spadek ogdlnej ilosci ustug B2C
55 «  Spadek ogdlnejilosci ustug o 8,5% r-d-r oraz wzrost udziatu
ustug na sieciach wiasnych o 4 pp do 38%
50
«  Dosprzedaz telewizji w potgczeniu ze zwiekszong
45 przeptywnoscia ustug szerokopasmowych oraz
nielimitowanym gtosem trzymaja ARPU na relatywnie
40 stabilnym poziomie
35 - Dosprzedaz na sieciach wiasnych skutkuje wzrostem $redniej
2 ilosci ustug na lokalizacje
I kw. 13 Ilkw. 13 Il kw. 13 IV kw. 13 I kw. 14 . NaJW|ekSZy Spadek dOtyCZy USJng WLR oraz USJng
szerokopasmowych na sieci obcej
inwestor neti a.pl 1 Klient w segmencie B2C oznacza lokalizacje abonenckq 15

Zrédto: Netia



Dziatalnos¢ operacyjna B2C | Ustugi wedtug typu

Ustugi szerokopasmowe
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Komentarze

llos¢ ustug TV przekroczyta 126k w | kw. 2014
(6% k-d-k and 39% r-d-r)

Strategiczne odejscie od ustug WLR powoduje
spadek ilosci ustug gtosowych ogotem

Nieznacznie rosngca baza ustug
szerokopasmowych na sieciach wtasnych. 46%
klientéw obstugiwanych przy wykorzystaniu
sieci wiasnej (+2% r-d-r)

35% klientow na sieciach wiasnych korzysta
obecnie z ustug telewizyjnych Netii




Wykonanie
1 kw. 2013

vs
1kw. 2014

Dane finansowe B2C | Ewolucja Skorygowanego zysku EBITDA za | kw. 2014 . | A
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Zysk EBITDA Przychodéw Przychodéw sprzedazy akwizycji Utrzymania i promogiji koszty state  Zysk EBITDA

I kw. 2013 (liczba ustug) (ARPU) klienta Ikw. 2014

Komentarze

B Wazrost Skorygowanego zysku EBITDA

Spadek Skorygowanego zysku EBITDA

*  Spadek przychoddéw napedzany gtownie spadkiem ilosci ustug na sieci obcej

*  Nizszy koszt wiasny sprzedazy odzwierciedla nizsze optaty do operatora zasiedziatego zwigzane z dzierzawg sieci
a takze nizszy koszt rozliczert miedzyoperatorskich

*  EBITDA wyzsza o 4% r-d-r dzieki scistej kontroli kosztéw oraz skalowalnosci modelu biznesowego dotyczacego
ustug na sieci obcej (nizszy koszt pozyskania klienta, reklamy oraz koszty zmienne)

inwestor.netia.pl




Modernizacja NGA |

Dalszy postep w rozbudowie sieci o kolejne ok. 7 tys. gospodarstw
domowych

Potencjat NGA i IPTV w Netii po zakupie i integracji dawnej sieci
kablowej Aster

Status projektu integracji sieci kablowych

“m Tv ready HPl m
| Miedz | 897 897

ys. HP‘)
1.682
ETTH

1.138 1.138
659 242 408 269 435
149 149 149 168 168
2.490 1.288 1.695 1.334 1.741
CATV 446 - - 400 400
Razem Proforma 2.936 1.288 1.695 1.734 2.141
% sumy HP na wtasnej sieci 44% 58% 59% 73%
4.930 - 2.163 - 2.163
Ogotem 7.866 1.288 3.858 1.734 4.304

Uwaga: Zasieg TV ready HP jest sumq zasiegu NGA oraz ADSL 2+, LLU i ETTH (z przepustowosciq +14 Mb/s),

ktére wspdlnie tworzq potencjat dla ustug 3play Nowej Netii
Uwaga: Wytqcznie w celach poglgdowych

Status rozbudowy sieci NGA

» Transakcja nabycia czedci infrastruktury dawnej sieci
kablowej Aster zostata sfinalizowana w dn. 10 maja ub.r.

* Wl kw. 2013 r. Netia rozpoczeta projekt integracji nabytych
sieci HFC oraz przygotowania do komercyjnego startu
ustug, ktéry obecnie jest planowany na Il kw. 2014.

» Dotychczas zrealizowano nastepujace etapy:
» Opracowanie i definicje produktu, proceséw

operacyjnych oraz wdrozenie rozwigzan
technicznych HFC

Proces operacyjnego przekazywania sieci przez UPC
do Netii = 70% realizacji na koniec | kw. 2014, 100%
realizacji oczekiwane na koniec Il kw. 2014
Rozpoczete testy techniczne ustug HFC na
klientach  testowych przebiegaja zgodnie z
zatozeniami

Na dziert 31 marca 2014 r. Netia obejmowata zasiegiem sieci NGA tacznie 1.288 tys. gospodarstw domowych oraz kolejne 407 tys.
HP na nie zmodernizowanych sieciach posiadajgce przepustowos¢ wystarczajgcg do swiadczenia ustugi telewizyjnej

Wiaczajac HP na LLU oraz na wiasnych sieciach ADSL2+ oraz ETTH posiadajace przepustowosc¢ +14 Mb/s, Netia moze $wiadczyc
ustugi telewizyjne w technologii smooth streaming dla blisko 3,9 miliona gospodarstw domowych co daje pokrycie na poziomie

28% wszystkich dostepnych HP w Polsce

Netia zamierza rozszerzyc¢ zasieg sieci NGA i oczekuje, ze po zrealizowaniu wszystkich planéw modernizacyjnych bedzie posiadac
tacznie ok. 1.734 tys. gospodarstw domowych w standardzie NGA, ktére bede w zasiegu ustug 3play (TV + stacjonarny dostep
szerokopasmowy NGA + ustugi gtosowe) oraz kolejne 2.570 HP umozZliwiajace $wiadczenie ustugi telewizyjnej bez koniecznosci

modernizadji

1 HP - gospodarstwa domowe

2 Integracja infrastruktury dawnej sieci kablowej Aster

inwestor.netia.pl
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Dane Finansowe | Wybrane dane za | kw. 2014 r. oraz caty 2013 r., N ET I A

2013 2014
PLN’ 000,

(PL"000) lkw.  lNlkw.  Wkw. IVkw. 1 kw. % k-d-k
Przychody 490.690 477.492 457.076  450.758 434.371 (3,6%)
Zmiana (% r-d-r) (9,8%) (11,0%) (12,3%) (13,2%) (11,5%)

Zysk brutto 161.696 154.948 156.104 137.926 141.816 2,8%
Marza brutto(%) 33,0% 32,5% 34,2% 30,6% 32,6%
Skorygowany zysk EBITDA' 142.005 140.541 144.123 124.186 134.440 8,3%
Marza EBITDA (%) 28,9% 29,4% 31,5% 27,6% 31,0%
Wzrost (% r-d-r) 6,8% (10,0%) (8,5%) (14,1%) (5,3%)
Skorygowany zysk operacyjny EBIT' 30.656 30.573 34.457 15.175 29.146 92,0%
Margin (%) 6,2% 6,4% 7,5% 3,4% 6,7%
Komentarze

* Spadek przychodow kwartat-do-kwartatu spowodowany gtownie obnizka przychoddw z ustug
gtosowych, w tym zwiaszcza WLR, i dalszym wptywem redukgji stawek MTR na spadek ARPU w
segmencie B2B

»  Wozrost Skorygowanego zysku EBITDA pomiedzy kwartatami odzwierciedla gtownie nizsze wydatki
na promocje i reklame oraz mniejsze koszty operacyjne sieci

1 Skorygowane zyski EBITDA oraz EBIT wytqczajq jednorazowe koszty akwizycji, koszty programu restrukturyzacji i integracji w ramach Nowej Netii, odpis aktualizacyjny oraz zmniejszenie
. . rezerwy na dopfate do ustugi powszechnej
inwestor.netia.pl 20




Dane Finansowe | Uzgodnienie Skorygowanego zysku EBITDA do zysku netto

PLN’000 lkw. 2013 lkw. 2014 Zmiana
Skorygowany zysk EBITDA 142.005 134.440 -5%
Pozycje jednorazowe:
Koszty akwizycji 271) - nm
Koszty integracji Nowej Netii (2.229) (1.776) (1 -20%
Koszty restrukturyzacji (884) (3.641) (2 +312%
Koszty projektu N2 (B2B/B2C) - (542) (3 nm
Odpis aktualizujgcy wartos¢ aktywdw trwatych - (2503) 4 nm
EBITDA 138.621 125.978 -9%
Amortyzacja (111.349) (105.294) -5%
EBIT 27.272 20.684 -24%
Koszty finansowe netto (7.412) (4.551) '5 -39%
Zysk /(Strata) przed opodatkowaniem 19.860 16.133 -19%
Podatek biezacy i podatek odroczony (koszt)/przychéd (6.716) (5.180) -23%
Zysk netto 13.144 10.953 -17%
Srednia efektywna liczba wyemitowanych akcji (podstawowa) 364.330.836 347.910.774 na
EPS (w PLN, podstawowy) 0,04 0,03 -25%
Koszty integracji Dialogu i Crowley’a spadty o 73% r-d-r wraz z 4 Odpis aktualizacyjny na kwote PLN 2,5 mIn dokonany po podjeciu
wejsciem projektu w koricowa faze realizacji decyzji o zaprzestaniu wykorzystywania znaku towarowego Dialog
od Il kw. 2014r.
2 Giéwnie koszty dotyczace zwolnier pracownikéw zwigzanych z .. ) . .
reorganizacja Netii w B2B i B2C (Projekt N2) 5 Eﬁf;izz};,lé;;z;gg‘ansowy w wyniku spfaty kolejnych rat kredytu

Koszty implementacji projektu N2 przewidzianego na | potowe 2014r.

inwestor.netia.pl




e®e e

. . . - o® .
Dane Finansowe |Nakfady inwestycyjne eetmed N E T I A
Naktady inwestycyjne wedtug rodzaju Naktady inwestycyjne w podziale na segmenty
PLNmin PLNmin
280 200 46 55
300 300 280 200 46 55
—
250 33 250
89

200 & 200

150 89 150 89

100 100

3
) 3 | ) . M
7
16
0 T | 0 |
2013 2014F1 | kw. 2013 | kw. 2014 2013 2014F! 1kw. 2013 1kw. 2014
mB2B M Pozostate H B2C
mSiedilT m Ust. szerokopasmowe i NGA
H Routery szerokopasmowe (gtéwnie Netia Spot) = IPTV (w tym dedykowany Netia Player)
D+C naktady integracyjne Nabycie prawa wtasnosci gruntéw pod dawng siedziba spétki

= Nabycie czesci sieci kablowej Aster

Komentarze

Naktady inwestycyjne w istniejaca sie¢ i IT odzwierciedlajg rozbudowe pojemnosci sieci transmisyjnej majacej na celu
aktywacje nowych klientéw biznesowych

Naktady na sieci szerokopasmowe obejmuja gtdwnie rozwdj i modernizacje sieci do standardu NGA dla klientéw
indywidualnych oraz prace nad zintegrowaniem z siecig szerokopasmowg Netii sieci telewizji kablowych w Warszawie i
Krakowie, ktére zostaty nabyte od UPC Polska

w maju 2013 .

W efekcie reorganizacji prowadzonej w ramach projektu N? Zarzad zaktada alokacje wiekszosci naktadow inwestycyjnych do
B2B oraz B2C

. . 1 Ogtoszona prognoza naktadéw inwestycyjnych nie uwzglednia naktadéw na integracje oraz restrukturyzacje
inwestor.netia.pl 22




Dane Finansowe | Skorygowany Operacyjny FCF, Dywidenda oraz Lewarowanie v N E T 1A

Skorygowany Operacyjny FCF' oraz Lewarowanie? Dywidenda oraz inne formy dystrybucji?

PLN min PLN min

400

Akwizycja
,CDN" w
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1,2 140
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0 20
2009 2010 2011 2012 2013 2014F 02
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mmm Skorygowany Operacyjny FCF = | ewarowanie

Komentarze

*  Netia proponuje WZA wyptate dywidendy w kwocie PLN 146m (42 grosze) zgodnie z ogtoszong politykg dystrybucji

e Dtug netto spadtz PLN 291 min do PLN 261 mIn w | kwartale 2014 i stanowit lewarowanie na poziomie 0,52x prognozy
skorygowanego zysku EBITDA na 2014

*  Solidna poziom prognozy Skorygowanego operacyjnego FCF w kwocie PLN 305 min co stanowi 17,5% przychoddéw w
2014 r. pomimo spadku ilosci ustug

*  Skorygowany Operacyjny FCF w | kw. 2014 r. na poziomie PLN 83 min (-16% r-d-r oraz +130% k-d-k), zgodnie z celem na
caty 2014 r.w zwigzku z tym, iz spodziewany jest spadek poziomu wydatkow inwestycyjnych w kolejnych kwartatach

1 Skorygowany OpFCF = Skorygowany zysk EBITDA minus naktady inwestycyjne, definiowane jako zwiekszenie stanu Srodkéw trwatych oraz wartosci niematerialnych, wytqczajqc akwizycje oraz
inwestycje zwiqzane z integracjq
2 Wiqczajqc program wykupu akcji wtasnych

inwestor.netia .|o| 3 Lewarowanie = Zadtuzenie netto / Skorygowany zysk EBITDA
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Prognoza na 2014 r. oraz Polityka Dystrybudji Srodkow | Utrzymana

L]
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N ETI A

a® Py
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L T

Petnoroczna prognoza na 2014r.

Polityka Dystrybucji Srodkéw do Akcjonariuszy

Przychody (PLN mIn) 1.735
Skorygowany zysk EBITDA (PLN min) 505
Marza skorygowanego zysku EBITDA 29%
Skorygowany zysk operacyjny (PLN min) 75
Naktady inwestycyjne (PLN min) 200
Skorygowany OpFCF (PLN min) 305

Powyzsze prognozy nie uwzgledniajq jednorazowych
naktadoéw inwestycyjnych i kosztéw operacyjnych w
projekcie integracyjnym Dialogu i Crowley’a (CDN)

Polityka bez zmian

Na podstawie prognoz przeptywodw wolnych srodkdw pienieznych
Zarzad szacuje, ze w poczawszy od 2014 r. Spdtka moze przeznaczy¢ na
wyptate na rzecz akcjonariuszy 146 min PLN, pro forma 0,42 PLN za
kazda wyemitowang akcje z mozliwoscig umiarkowanego zwiekszenia
wysokosci wypfacanych kwot w przysztosci. W zwigzku z powyzszym

lewarowanie moze wzrosnac srednioterminowo do1,0x EBITDA.

Propozycja na 2014

» Zarzad proponuje wyptate dywidendy w kwocie PLN 0,42 za akcje

» Zarzad proponuje nowy program wykupu akcji wiasnych w kwocie
PLN 200 mIn w celu zapewnienia wiekszej elastycznosci form

realizacji polityki dystrybucyjnej w przysztosci

Brak prognozy RGU na rok 2014 ze wzgledu na to, iz Zarzqd skupia sie obecnie na funkcjonalnosci produktdw oraz optymalizacji kosztow.

Niemniej jednak oczekiwany jest wzrost ilosci RGU na sieciach wiasnych

inwestor.netia.pl
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Podsumowanie ¥ NETI A

- Netia dostarczyta solidne wyniki finansowe w | kwartale 2014 r. demonstrujgc odpornos¢
biznesu’ na silng konkurencje i intensywng presje cenowg w trudnym srodowisku
rynkowym

- Kontynuacja wzrostu ustug telewizyjnych, szerokopasmowych na witasnej sieci oraz w
segmencie B2B przy réwnoczesnej deeskalacji na niskomarzowych ustugach na sieci
obcej poprawia poziom rentownosci

- Generujacy gotowke segment B2B rownowazy presje konkurencyjng widoczng w
segmencie B2C zarazem lewarujac istniejgce aktywa sieciowe

- Reorganizacja Netii w dwie dywizje biznesowe, B2B oraz B2C (Projekt N?) weszta w zycie
w kwietniu. Jej celem jest poprawienie wynikdw komercyjnych oraz efektywnosci
operacyjnej w obszarze dostarczania ustug do klientow

- Pozycja finansowa Netii jest bardzo silna z lewarem na poziomie 0,52x prognozowanego
Skorygowanego Zysku EBITDA na 2014r. co pozwala na elastycznos¢ w kwestii
dystrybucji srodkéw do akcjonariuszy lub dalszych akwizycji

-  Zarzad Spotki proponuje dywidende w wysokosci 42 gr na akcje na najblizszym WZA
- Petnoroczna Prognoza na 2014 rok podtrzymana

- Nowy Prezes Zarzadu, Pan Adam Sawicki rozpocznie prace w czerwcu b.r.

inwestor.netia.pl 25
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