Wyniki finansowe za Ill kwartat 2019.
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Netia ogotem | Kluczowe wydarzenia w Il kwartale 2019 roku e NETHA
Przychody
PLN min
* Przychody za lll kw. 2019 rok wyniosty PLN 320 miIn (-2% k-d-k oraz -6% ::Z
r- d - r) 200 341 343 327 326 320
— Zysk EBITDA'? zgodny ze standardem MSR 17 wynidst w Il kw. ™
2019 roku PLN 95 miIn (_|_6% k-d-k oraz +1% r-d—r) ® w2018 Wiow. 2018 1w, 2019 kw2019 fl ko 2019
— Zysk EBITDA'? zgodny ze standardem MSSF 16 wynidst w Il kw. Zysk EBITDA™
PLNmin

2019 roku PLN 120 mIn (+5% k-d-k)

o OpFCF3 za lll kw. 2019 roku wynioést PLN +24 min 100

» Zadtuzenie netto* na dzien 30 wrzesnia 2019 r. wyniosto PLN 224 min = s
(+2% k-d-k oraz +5% r-d-r), co stanowi dzwignie finansowg na poziomie
0,62x Zysku EBITDA? za 2018 rok w kwocie PLN 362 min ’

inwestor.netia.pl
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1 Zysk EBITDA za lll kw. 2019 roku zaprezentowany zostat z uwzglednieniem standardu MSSF16 (PLN 120 min) oraz w standardzie MSR 17 (PLN 95 min)
2 Poczqwszy od pierwszego kwartatu 2019 r. Grupa Netia definiuje Zysk EBITDA jako zysk lub strate na dziatalnosci operacyjnej, skorygowanq o amortyzacje, likwidacje i utrate wartosci niefinansowego
majqtku trwatego, odsetki i réznice kursowe z dziatalnosci operacyjnej oraz powiekszonq o odsetki ze sprzedazy ratalnej. Dane poréwnawcze za poprzednie okresy sprawozdawcze zostaty

odpowiednio przeksztatcone

3 Operacyjny FCF = Zysk EBITDA liczony zgodnie ze standardem MSR 17 pomniejszony o naktady inwestycyjne w Srodki trwate i warto$ci niematerialne

4 Liczony zgodnie ze standardem MSR 17
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Netia ogotem | Przychody w Rynkach

Rynek B2B'
PLN min
300
250 Przychody wyniosty PLN 174 min w Il kw. 2019 r.
200 (-1% k-d-k oraz -5% r-d-r)
150
100 182 182 174 175 174
50
° Il'kw. 2018 IV kw. 2018 I kw. 2019 ITkw.2019  lllkw. 2019
Rynek B2C?
PLN min
300 Przychody wyniosty PLN 141 mIn w Il kw. 2019 1.
250 (-3% k-d-k oraz -8% r-d-r)
200 o
0 Liczba ustug: 1.369 tys. (-1% k-d-k, -5% r-d-r)
100
153 152 149 145 141
50
Illkw. 2018 IVkw.2018  |kw.2019 ITkw.2019  Illkw. 2019
Spotka Petrotel
PLN min
\ Przychody jednorazone powigzane
) z realizowanymi przez spotke projektami sg
gtbwnym  powodem wahan po  stronie
4 8 z
e ; 6 5 przychoddw pomiedzy kwartatami
0 Ilkw. 2018 IVkw.2018 Ikw.2019 Ilkw. 2019 Il kw. 2019

inwestor.netia.pl

1 Rynek B2B zawiera klientéw Biznesowych oraz Hurtowych oraz TK Telekom 2 Rynek B2C zawiera klientéw Indywidualnych oraz SOHO




Netia ogotem | Przychody w podziale na ustugi

Przychody w podziale na ustugi

PLN min
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® Przychody z ustug gtosowych B Przychody z transmisji danych B Pozostate przychody

Przychody z ustug gfosowych wg typu dostepu
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® Wtasna sie¢ ® Dostep regulowany H Posrednie ustugi gtosowe i pozostate

Przychody z ustug transmisji danych wg dostepu’
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®\Viasna sie¢ - ustugi szerokopasmowe
®\Wiasna siec - pozostata transmisja danych

® Dostep regulowany - ustugi szerokopasmowe

Pozostate przychody
PLNmin
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® Rozliczenia miedzyoperatorskie ~ m Ustugi hurtowe m Pozostate ustugi telekomunikacyjne

1 Wiqczajqc przychody z VAS, gdzie indziej zaraportowane jako Inne Przychody Telekomunikacyjne

2 Zawiera przychody m.in. z ustug telewizyjnych, mobilnych, ICT, sprzedazy urzqdzen, kontraktéw jednorazowych.

inwestor.netia.pl



Dziatalnosc operacyjna B2B | Podziat przychoddw oraz rozwdj ICT .......:::. NETIA
oe’
Przychody w podziale na ustugi Liczba projektow sprzedazowych w ramach NetiaNext
PLN min
200 182 182 o s o 320 322 323 320 323 322 o
180 50 300
160 .
140 65! o3 59! 61 60’ 40 250
120 200
100 34 33 0
33 31 31 150
80 20
60 100
40 10 50
20 38 37 37
0 0 0
1l kw. 2018 IV kw. 2018 Ikw. 2019 I kw. 2019 1l kw. 2019 09.2018 122019 03.2019 06.2019 09.2019
B Ustugi Szerokopasmowe Pozostata transmisja danych B Ustugi Gtosowe ® Inne Ustugi m Wartos¢ projektow w min zt — Liczba projektow w lejku
Komentarze

e Stabilny poziom przychoddw k-d-k na wszystkich gtéwnych liniach produktowych

e /naczacy wzrost liczby projektdw sprzedazowych dotyczacych zaawansowanych produktow
ICT jako konsekwencja transformacji Rynku B2B

. . 1 Zawiera przychody m.in. z ustug hurtowych, interkonektu, ICT, sprzedazy urzqdzen, kontraktow jednorazowych
inwestor.netia.pl 2yehody ghurtowy y urzq j y .




Projekty B2C | Modernizacja sieci bazg do osiggania wynikow komercyjnych — “.eee® N E T I

Zmiana penetracji internetu na sieci wtasnej’

14,98%

14,87% 14.84%

14,74% 14,73%

4,58%

1453%  14,51%

1kw.2017  11kw.2017 lllkw.2017 IVkw.2017 Ikw.2018 Ilkw.2018 Illkw.2018 IVkw.2018 Ikw.2019 Ilkw.2019 Illkw.2019

™= |nternet (sie¢ wtasna) = Penetracja

ARPU dla nowopozyskiwanych klientow

Roczna zmiana penetracji w okresie 10.2018 - 09.2019

sie¢ zmodernizowana

sie¢ niezmodernizowana

#przyspieszamy internet
wdrozenie pakietu internetu
z przeptywnoscia 1Gb/s

|

Zmiana ofert Netii

I

| kw. Il kw. 11 kw.
2019 2019 2019

1 Bazq do wyliczenia penetracji jest 2,55 min HP w zasiegu, ktdre spétka komunikowata w momencie rozpoczecia projektu , Sieci XXI Wieku”

inwestor.netia.pl



Dziatalnos¢ operacyjna B2C | Ustugi oraz ARPU na Klienta

Ustugi wedtug typu dostepu
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Sredhnia liczba ustug na lokalizacje
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Komentarze
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m Ustugi na sieci wtasnej m Ustugi na sieci obcej
Srednie ARPU na Klienta
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inwestor.netia.pl

w poréwnaniu do ubiegtego roku

przeptywnosciag ustug szerokopasmowych

poziomie

sredniej liczby ustug na lokalizacje kliencka

sieciach wiasnych

Wzrost udziatu ustug na sieciach wtasnych o 5 pp do 56%

Dosprzedaz telewizji w potgczeniu ze zwiekszong
oraz
nielimitowanym gftosem utrzymuje ARPU na stabilnym

Pakietyzacja na sieciach wiasnych skutkuje wzrostem

Modernizacja sieci dostepowej potgczona z dopasowang
do potrzeb klienta ofertg wspiera wzrost liczby klientow na




Dziatalnos¢ operacyjna B2C | Ustugi wedtug typu

Ustugi szerokopasmowe
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EWtasna sie¢ ODostep regulowany

Ustugi mobilne
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«  70% klientow ustug szerokopasmowych obstugiwanych przy wykorzystaniu sieci wiasnej (+1 pp k-d-k oraz +5 pp r-d-r)

« 13% wzrost liczby ustug telewizyjnych r-d-r
- Stabilizacja bazy ustug mobilnych k-d-k

inwestor.netia.pl
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Grupa Netia — Dane Finansowe

inwestor.netia.pl 9
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Dane finansowe | Ewolucja Zysku EBITDA! za 9 mies. 2019 r. (MSR 17)

PLN mIn
300
3 1 0 ali
250 E—
32
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i 150
Wz{(oname 281 268
9 mies. 2019
w por. do 100
9 mies. 2018
50
Zysk EBITDA Zmiana Zmiana Koszt wiasny Koszt Koszt Koszty Koszty Koszty Zysk EBITDA
9 mies. 2018 przychodow przychodéw sprzedazy pozyskania utrzymania komercyjne state jednorazowe 9 mies. 2019
(Interkonekt) klientow klientow
B wazrost Zysku EBITDA Spadek Zysku EBITDA
Komentarze
. Spadek przychodow spowodowany jest gtéwnie utrata ustug regulowanych na sieciach obcych w obszarze B2C oraz presjg cenowa w obszarze B2B
. Spadek przychodow z interkonektu zwigzany jest zaréwno z erozja ustug gtosowych jak i mniejszym wolumenem ruchu hurtowego
. Nizszy koszt wiasny sprzedazy odzwierciedla gtéwnie:
. nizsze opfaty do operatora zasiedziatego zwigzane z dzierzawa sieci
. nizsze koszty interkonektu zwiagzane z erozja ruchu gtosowego oraz ruchu hurtowego
. Nizsze koszty state sg konsekwencja szeregu inicjatyw optymalizacyjnych podejmowanych przez Spétke oraz wspétpracy z Grupa Cyfrowego Polsatu
. Koszty jednorazowe uwzgledniajg gtéwnie koszty nowych projektow prowadzonych przez spétke w 2019 roku

; ; | 1 Poczqwszy od pierwszego kwartatu 2019 r. Grupa Netia definiuje Zysk EBITDA jako zysk lub strate na dziatalnosci operacyjnej, skorygowanq o amortyzacje, likwidacje i utrate wartosci
inwestor.netia.p - - - - o - - - . - < - ;O
niefinansowego majqtku trwatego, odsetki i réznice kursowe z dziatalnosci operacyjnej oraz powiekszonq o odsetki ze sprzedazy ratalnej. Dane poréwnawcze za poprzednie okresy sprawozdawcz

zostaty odpowiednio przeksztatcone.




Dane Finansowe | Wybrane dane finansowe za Il kw. 2019.

N ETI A

2018 2019
(PLN’ 000) I kw. Hkw. lllkw. IV kw. I kw. I kw. Hkw. Il kw. kw. Il kw.
_MSR17 MSR17_MSR 17 MSR 17 MSR 17 MSSF16 MSR 17 MSSF16 MSR 17 MSSF16
Przychody 346.903 342.869 340.834 342.500 327.323 327.323 325.646 325.646 319.845 319.845
Zmiana (% r-d-r) (5,0%) (5,1%) (4,4%) (4,7%) (5,6%) (5,6%) (5,0%) (5,0%) (6,2%) (6,2%)
Zysk EBITDA' 93.221 92.875 94.531 81.872 82.841 107.221 90.121 114.258 95.098 120.146
Marza (%) 26,9% 27,1% 27,7%  23,9% 25,3% 32,8% 27,7% 35,1% 29,7% 37,6%
Amortyzacja 69.717 71.780 70.185 68.243 69.010 92.197 68.857 91.815 69.136 91.700
Likwidacja i utrata wartosci niefin. maj. trw. 1.547 765 776 2.510 842 842 1.446 1.225 1.335 1.303
Odsetki i réznice kursowe z dziataln. operac. (5) (33) 367 375 (116) (116) 261 261 364 364
Odsetki od sprzedazy ratalnej (przych. finans.) 26 27 73 125 173 173 213 213 238 238
Zysk EBIT 21.936 20.336 23.130 10.619 12,932 14.125 19.344 20.744 24.025 26.541
Marza (%) 6,3% 5,9% 6,8% 3,1% 4,0% 4,3% 5,9% 6,4% 7,5% 8,3%
Komentarze

- Znaczacy wzrost marzy Zysku EBITDA k-d-k pomimo utrzymujacej sie presji cenowej w obu rynkach

Poréwnanie wynikow finansowych pomiedzy okresami uwzgledniajgce zarowno standard MSR 17 jak i MSSF 16

1 Poczqwszy od pierwszego kwartatu 2019 r. Grupa Netia definiuje Zysk EBITDA jako zysk lub strate na dziatalnosci operacyjnej, skorygowanq o amortyzacje, likwidacje i utrate wartosci

niefinansowego majqtku trwatego, odsetki i réznice kursowe z dziatalnosci operacyjnej oraz powiekszonq o odsetki ze sprzedazy ratalnej. Dane poréwnawcze za poprzednie okresy sprawozdawcze

11

inwestor.netia P | Zzostaty odpowiednio przeksztatcone.




Dane Finansowe | Nakfady inwestycyjne et N ET LA

Naktady inwestycyjne

PLN min
236
185

104

85

24 23

9 mies. 2018 9 mies. 2019

Naktady na podtaczanie klientow B Naktady na sieciowe projekty technologiczneiIT M Pozostate

Komentarze

Naktady na podtaczanie klientdw dotycza urzadzen dostarczanych zaréwno klientom indywidualnym jak i biznesowym oraz ich instalacji

Nakfady na sieciowe projekty technologiczne obejmuja gtéwnie rozbudowe pojemnosci sieci transmisyjnej, przenoszenie klientéw z dostepu
radiowego na $wiattowodowy oraz wydatki na modernizacje sieci dostepowej do standardu 1 Gb/s. Wydatki zwigzane z projektem Sieci XXI
Wieku wyniosty w Il kw. 2019 roku PLN 22 miIn. W obszarze IT wydatki zwigzane s3 gtéwnie z licencjami oraz rozwojem systemow
informatycznych

Zobowigzania inwestycyjne nieujete w sprawozdaniu finansowym na dziert 30 wrzesnia 2019 r. wynosza PLN 112 mIn, a na 31 grudnia 2018 r.

PLN 67 mIn

inwestor.netia.pl



Podsumowanie ¥ NETIA

- Netia opublikowata wyniki finansowe za Il kwartat 2019 roku

- Pozycja finansowa Grupy Netia pozostaje silna, z dzwignig finansowg na
komfortowym poziomie 0,62x Zysku EBITDA za 2018 rok w kwocie PLN 362
min

« W Il kwartale 2019 Spétka osiggneta znaczacy wzrost zysku EBITDA k-d-k
pomimo utrzymujgcej sie presji cenowej

« W Il kw. 2019 roku nastgpit widoczny przyrost liczby nowych
zaawansowanych projektéw ICT w ramach transformacji Rynku B2B

- W obszarze B2C wazrosta liczba ustug na sieciach wtasnych k-d-k oraz srednia
liczba ustug na lokalizacje

inwestor.netia.pl 13



/astrzezenie Pt N ETIA
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Informacje zawarte w niniejszej prezentacji zawierajq stwierdzenia dotyczqce przysztosci (prognozy). Prognozy te nie stanowiq gwarandji przysztych wynikéw oraz
wiqzq sie z ryzykiem i brakiem pewnosci realizacji tych prognoz. Z uwagi na wystqpienie szerequ czynnikdw faktyczne wyniki osiqgniete przez Netie mogq réznic sie
w istotnym zakresie od wynikdw przedstawionych w informacjach prognostycznych. Szczegdtowy opis czynnikdw ryzyka zwigzanych z inwestowaniem w papiery

wartosciowe Netii znajduje sie w najnowszym raporcie okresowym Netii. Netia niniejszym oSwiadcza, Ze nie jest zobowigzana do aktualizacji lub korygowania
publikowanych prognoz.

inwestor.netia.pl
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