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Netia ogotem | Kluczowe wydarzenia w Il kwartale 2020 roku

Przychody za lll kw. 2020 roku wyniosty PLN 315 min (-4% k-d-k oraz -1%
r-d-r).  Spadek zwigzany gtébwnie z  obnizeniem = wartosci
niskomarzowych przychodow z ustug hurtowych

Przychody za 9 mies. 2020 roku wyniosty PLN 965 mIn (-1% r-d-r)

Zysk EBITDA za Ill kw. 2020 roku wyniost PLN 113 min (-2% k-d-k oraz
-6% r-d-r)

Zysk EBITDA za 9 mies. 2020 roku wyniost PLN 337 min (-1% r-d-r)
OpFCF' za Il kw. 2020 roku wynidst PLN -16 miIn. Ujemny OpFCF w

Il kw. 2020 roku wynika gtéwnie z inwestycji w budowe nowoczesnego
Centrum Danych w Jawczycach

Zadtuzenie netto na dzien 30 wrzesnia 2020 roku liczone zgodnie ze
standardem MSSF 162 wyniosto PLN 548 min, co stanowi dzwignie
finansowa na poziomie 1,2x zysku EBITDA wg. standardu MSSF 16 za
2019 rok w kwocie PLN 457 min
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1 Operacyjny FCF = Zysk EBITDA pomniejszony o zwiekszenia srodkéw trwatych i wartosci niematerialnych (metoda memoriatowa) oraz o wplyw standardu MSSF 16
2 Wartos¢ kredytow, pozyczek i zobowiqzan z tytutu leasingu pomniejszona o wartos¢ srodkéw pienieznych i depozytéw krétkoterminowych
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Netia ogotem | Przychody w Rynkach

Rynek B2B'
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1 Rynek B2B zawiera klientéw Biznesowych oraz Hurtowych oraz TK Telekom 2 Rynek B2C zawiera klientéw Indywidualnych oraz SOHO
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Netia ogotem | Wptyw pandemii wirusa SARS-CoV-2 na dziatalnos¢ Grupy e e N E T I A

Na dzien publikacji raportu Zarzad Netia S.A. nie zmienia swojej oceny dotyczacej wptywu pandemii
wirusa SARS-CoV-2 na dziatalnos¢ Grupy Kapitatowej i postrzega go jako umiarkowany. Wszystkie
podstawowe strumienie przychoddw sg stabilne, a biezaca ptynnos¢ finansowa niezagrozona.

W szczegdlnosci:

1. wszystkie istotne procesy funkcjonujgce w Spdtce przed wybuchem epidemii zostaty podtrzymane
poprzez przejscie wiekszosci pracownikdw na tryb pracy zdalnej

2. pracownicy $wiadczacy prace w terenie oraz lokalizacjach klienckich zostali wyposazeni w srodki
ochrony osobistej (maski, rekawice ochronne, srodki do dezynfekgji)

3. wiekszy procent nowej sprzedazy na rynku B2C odbywa sie za posrednictwem kanatow zdalnych (e-
commerce, telesprzedaz)

4. kluczowy projekt transformacyjny, zwigzany z modernizacjg sieci dostepowej jest kontynuowany

5. zadtuzenie Netii jest oparte o zmienng stope WIBOR co oznacza, iz decyzje Rady Polityki Pienieznej
dotyczace obnizenia referencyjnej stopy procentowej beda miaty korzystny wptyw na koszty
finansowe

Nalezy pamieta¢, iz sytuacja w Polsce i na $wiecie zmienia sie dynamicznie, dlatego w dtuzszej
perspektywie wptyw sytuacji epidemicznej jest trudny do oszacowania.
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Netia ogotem | Przychody w podziale na ustugi P! NET 1A
.l...'l
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X . 1 Zawiera przychody m.in. z ustug telewizyjnych, mobilnych, ICT, sprzedazy urzqdzer, kontraktéw jednorazowych
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Dziatalnos¢ operacyjna B2B | Podziat przychoddw oraz rozwoj ICT .......:::. NETIA
oe’
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Komentarze

invvestor.netia.pl hurtowych oraz interkonektu

Spadek przychoddéw k-d-k spowodowany gtéwnie nizszym poziomem niskomarzowych przychodow z
ustug hurtowych. Stabilny poziom przychodéw r-d-r.

Konsekwentny rozwdj kompetencji i ustug ICT potagczony z realizacja duzych kontraktow w segmencie
korporacyjnym skutecznie amortyzuje spadek przychoddw z czesci ustug tradycyjnych

Stabilny wzrost liczby projektow sprzedazowych dotyczacych zaawansowanych produktéw ICT jako
konsekwencja transformacji Rynku B2B

W trzecim kwartale 2020 roku Netia przekroczyta liczbe 1000 klientéw zaawansowanych ustug NetiaNext

1 Zawiera przychody m.in. z ustug hurtowych, interkonektu, ICT, sprzedazy urzqdzeri, kontraktéw jednorazowych. Spadek k-d-k gtéwnie ze wzgledu na mniejsze przychody z ustug
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Dziatalnos¢ operacyjna B2B | Rozwaj oferty produktowej B2B e N ET I A

DC Jawczyce

Zdalny Netia
DC Connect pracownik Automation

SD WAN+ Netia Intranet Netia e-Podpis

DC Jawczyce + DC Connect - oferta nowego centrum danych wraz z pakietem ustug connectivity
i bezpieczenstwa

SD WAN+ - hybrydowe, operatorskie rozwigzanie poszerzajgce mozliwosci technologii MPLS, Internet o dodatkowe funkcje
Zdalny pracownik —10 ustug kompleksowo umozliwiajgcych prace zdomu

Netia Automation - roboty RPA wspierajace automatyzacje pracy. Wyrdzniajacy oferte model rozliczeri ,za wykonane kroki robota”
Netia Intranet — rozwigzanie pozwalajgce sprawnie bez angazowania IT postawi¢ sie¢ intranet dla pracownikéw

Netia - e Podpis — rozwigzanie pozwalajace na podpisywanie umow elektronicznie , bez posiadania podpisu kwalifikowanego

inwestor.netia.pl 7



Projekty B2C | Modernizacja sieci bazg do osiggania wynikéw komercyjnych e N E T

Zmiana penetracji internetu na sieci wlasnej’
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= nternet (sie¢ wiasna) ====Penetracja

Roczna zmiana penetracji w okresie 09.2019 - 09.2020

Na koniec Il kwartatu 2020 roku Grupa Netia obejmowata zasiegiem szerokopasmowego internetu o przepustowosci do 1 Gb/s ponad
1,65 miln gospodarstw domowych.

1,65 min HP

sie¢ zmodernizowana

sie¢ niezmodernizowana

do 1Gb/s

Rosnie srednia wartosé abonamentu

pakietu Internet & TV Produkt i oferta

. Prosta i atrakcyjna oferta pakietow internetu z telewizjg S,M lub L oraz
nowoczesny dekoder Netia Evobox.

. Bogaty wybodr pakietéw premium i ustug dodanych (multiroom,
GigaNagrywarka w chmurze) _Ponad 52%

44.0 45.0 «  Przemyslany pricing - wysokie predkosci oraz rozbudowany kontent w f“em%\gOWMyE'/er?

atrakcyjnej cenie. aczeWyZSze -

. Rosnaca rola VOD w wysokich rozdzielczosciach zwiekszajg popyt na

internet szerokopasmowy bez zadnych limitéw
| kw. 2020 I kw.2020 Il kw. 2020

1 Baza do wyliczenia penetracji we wszystkich prezentowanych okresach jest 2,75 min HP (2,55 mIn HP komunikowane w momencie rozpoczecia projektu ,Sieci XXI Wieku", 65 tys. HP z

. X przejetych spotek ISTS oraz IST a takze 135 tys. HP wybudowane w ramach projektow deweloperskich)
inwestor.netia.pl
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Dziatalnos¢ operacyjna B2C | Ustugi oraz ARPU na Klienta vessseiss N E T I

Ustugi wedtug typu dostepu
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Wzrost udziatu ustug na sieciach wtasnych o 4 pp do 60%
w poréwnaniu do ubiegtego roku

Dosprzedaz telewizji w potgczeniu ze zwiekszong
przeptywnosciag ustug szerokopasmowych oraz
nielimitowanym gftosem utrzymuje ARPU na stabilnym
poziomie

Pakietyzacja na sieciach wiasnych skutkuje wzrostem
sredniej liczby ustug na lokalizacje kliencka

Modernizacja sieci dostepowej potgczona z dopasowang
do potrzeb klienta ofertg wspiera wzrost liczby klientow na
sieciach wiasnych




Dziatalnos¢ operacyjna B2C | Ustugi wedtug typu
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Wzrost liczby ustug szerokopasmowych pomiedzy kwartatami pomimo kontynuacji negatywnych trendéw na ustugach regulowanych
75% klientéw ustug szerokopasmowych obstugiwanych przy wykorzystaniu sieci wiasnej (+1 pp k-d-k oraz +5 pp r-d-r)

17% wzrost liczby ustug telewizyjnych r-d-r

11% wzrost liczby ustug mobilnych r-d-r

inwestor.netia.pl 10
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Grupa Netia — dane finansowe
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Dane finansowe | Ewolucja Zysku EBITDA za 9 miesiecy 2020 roku NETIA
PLN mlIn
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9 mies. 2019  przychodéw sprzedazy pozyskania utrzymania zmienne komercyjne state 9 mies. 2020
klientow klientéw
B Wazrost Zysku EBITDA Spadek Zysku EBITDA

Komentarze

. Spadek przychodoéw spowodowany jest gtownie utratg ustug regulowanych na sieciach obcych w obszarze B2C oraz utrata przychoddw z gtosu. Sg one
czesciowo amortyzowane wzrostami na sieciach wtasnych B2C oraz rozwojem nowych produktow w B2B

. Nizszy koszt wiasny sprzedazy odzwierciedla gtéwnie nizsze optaty do operatora zasiedziatego zwigzane z dzierzawg sieci, ktore sg skorelowane ze
spadkiem przychoddw na sieciach regulowanych

. Wyzsze koszty pozyskania klientdw spowodowane gtéwnie wyzsza sprzedaza na sieciach wiasnych w obszarze B2C
. Nizsze koszty state oraz zmienne sg konsekwencjg szeregu inicjatyw prowadzonych przez spotke

inwestor.netia.pl 12



Dane Finansowe | Wybrane dane finansowe za IIl kw. 2020 roku N E T I
2019 2020
(PLN’ 000)
I kw. Il kw. 1 kw. 1V kw. 1 kw. Il kw. I kw.
Przychody 327.323 325.646 319.845 324.583 323.117 326.690 315.164
Zmiana (% r-d-r) (5,6%) (5,0%) (6,2%) (5,2%) (1,3%) 0,3% (-1,5%)
Zysk EBITDA 107.221 114.258 120.146 115.050 107.170 116.099 113.307
Marza (%) 328%  351% 37,6% 35,4% 33,2% 35,5% 36,0%
Amortyzacja 92197  91.815 91.700 95.558 89.765 91.492 92.835
Likwidacja i utrata wartosci niefin. maj. trw. 842 1.225 1.303 1.761 755 1.912 630
Odsetki i réznice kursowe z dziataln. operac. (116) 261 364 699 (239) 122 1.069
Odsetki od sprzedazy ratalnej (przych. finans.) 173 213 238 248 249 242 230
Zysk EBIT 14.125 20.744 26.541 16.784 16.640 22.331 18.543
Marza (%) 4,3% 6,4% 8,3% 5,2% 5,1% 6,8% 5,9%
Komentarze

A

- Procentowy wzrost marzowosci k-d-k spowodowany przede wszystkim spadkiem niskomarzowych przychodéw z ustug
hurtowych w obszarze B2B

inwestor.netia.pl



Dane Finansowe | Nakfady inwestycyjne et N ET LA

Naktady inwestycyjne
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Komentarze

*  Nakfady na podtaczanie klientéw dotyczg urzadzen dostarczanych zaréwno klientom indywidualnym jak i biznesowym oraz ich instalacji

*  Nakfady na sieciowe projekty technologiczne obejmujg gtdwnie rozbudowe pojemnosci sieci transmisyjnej, przenoszenie klientow z dostepu
radiowego na swiattowodowy, wydatki na budowe nowego centrum danych w Jawczycach oraz na modernizacje sieci dostepowej do
standardu 1 Gb/s. Wydatki zwigzane z projektem Sieci XXI Wieku wyniosty w Il kw. 2020 roku PLN 11 miIn. W obszarze IT wydatki zwigzane sg
gtéwnie z licencjami oraz rozwojem systemow informatycznych

inwestor.netia.pl 14




Podsumowanie ¥ NETIA

« Na koniec Ill kwartatu 2020 roku Grupa Netia obejmowata zasiegiem
szerokopasmowego internetu o przepustowosci do 1 Gb/s ponad 1,65
mIn gospodarstw domowych

- Transformacja obszaru B2B w ramach projektu NetiaNext skutkuje
stabilnym wzrostem liczby projektow sprzedazowych dotyczacych
zaawansowanych produktéw ICT

- W obszarze B2C kontynuacja pozytywnego trendu dotyczacego wzrostu
zarowno o0golnej liczby ustug jak i wszystkich z wyjatkiem gtosu
poszczegdlnych kategorii ustug oferowanych klientom

« Na dzien publikacji raportu Zarzad Netia S.A. nie zmienia swojej
wczesniejszej oceny dotyczacej wptywu pandemii wirusa SARS-CoV-2 na
dziatalno$¢ Grupy Kapitatowej i postrzega go jako umiarkowany

inwestor.netia.pl 15




/astrzezenie Pt N ETIA

*®
000000000

Informacje zawarte w niniejszej prezentacji zawierajq stwierdzenia dotyczqce przysztosci (prognozy). Prognozy te nie stanowiq gwarandji przysztych wynikéw oraz
wiqzq sie z ryzykiem i brakiem pewnosci realizacji tych prognoz. Z uwagi na wystqpienie szerequ czynnikdw faktyczne wyniki osiqgniete przez Netie mogq réznic sie
w istotnym zakresie od wynikdw przedstawionych w informacjach prognostycznych. Szczegdtowy opis czynnikdw ryzyka zwigzanych z inwestowaniem w papiery

wartosciowe Netii znajduje sie w najnowszym raporcie okresowym Netii. Netia niniejszym oSwiadcza, Ze nie jest zobowigzana do aktualizacji lub korygowania
publikowanych prognoz.

inwestor.netia.pl
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